电信类租赁保理案例简析

电信类租赁保理模式探微
——创新金融产品在电信类企业中的成功运用

上海融联租赁股份有限公司副总裁  杨博钦
摘要：本文通过对租赁与银行保理原理的简述，对笔者完成的某电信类公司的案例进行分析，指出上市类公司采用经营性租赁表外融资，并与银行保理结合起来，是租赁公司再融资的重要途径之一。本案可推而广之，这就要求租赁公司首先要选好项目及项目公司，除电信类公司外，可考虑为航空公司、三甲医院、中石油、中石化、电力公司、大型印刷机构、IT公司、金融机构、国家行政机关等；同时选择好保理银行，一般选择股份制商业银行、外资银行及地方商业银行为佳。
1、 电信类租赁项目表外融资租赁案例条件
我们曾经在2004年11月，与某电信类上市公司的省级分公司合作，通过融资租赁公司按经营性租赁方式购置5000万元的商务电话机，每部电话1000元，租期3年，每月末支付租金，租金为租赁成本的1.13倍，另外制造商每部话机给付租赁公司 20 元促销返利或一次性手续费为2％，以弥补保证租赁公司的合理收益。某商业银行对租赁公司的租金以基准利率下浮5％进行无追索保理，且不收手续费。请运用租赁保理原理对本案进行分析。
二、租赁与保理原理
1、租赁原理

1）按照租赁会计准则，租赁分为融资租赁（又叫金融租赁）和经营租赁，而经营租赁对客户而言是“表外融资”，即经营租赁的资产和负债均不体现在客户的资产负债表上，又由于租赁资产的使用产生收益，因而对客户的资产负债率、收益率等财务指标具有美化作用。
2）租赁的“表外融资”功能，是银行贷款所不具备的。一般情况下，银行给客户的任何一笔贷款都会体现为客户的负债，但在一定的条件下，银行对具有应收账款客户实施无追索保理的情况下，客户可以在银行实现“表外融资”。租赁的表外融资功能对高端租赁客户，特别是上市类公司是非常需要而且有用的，而且作为资金最富裕的商业银行也看好与高端客户的合作，在这种情况下，通过租赁保理，也就可以实现租赁公司在银行的“表外融资”。
2、租赁保理原理

1）从国外到国内，毫无例外，银行的资金不仅是最富裕的，而且成本是最低的，但我国的《商业银行法》规定，银行不能开展租赁业务。租赁业务由于需要大量的低成本资金，且安全度高于贷款，“破产”不破租赁，银行非常想通过租赁公司的平台参与租赁业务，租赁公司当然欢迎银行介入租赁业务。银行与租赁公司之间必然的需求关系造就了他们之间天然的合作关系。
2）租赁保理业务就是顺应银行与租赁之间的必然关系而将租赁业务与银行贷款业务结合起来形成的创新金融产品，是指在出租人与承租人形成租赁关系的前提下，出租人将其对承租人应收租金转让给保理银行，保理银行为出租人提供综合性金融服务，包括融资、应收账款管理、应收账款催收和信用风险担保等。实质是租金作为应收账款进行保理，满足了租金期限、金额可调的业务特点，突破了一般应收账款对应产品固定付款条件的限制，是现代商业银行的金融业务创新。在无追索的条件下，银行对租赁公司的应收租金保理是“表外融资”。
三、案例分析

     本案的操作流程图如下：



⑤在承租人未履行还款义务的时候，

  设定生产厂商产品回购。               ③权益转让及银行融资           ④支付租金


                        ①产品销售                   ②租赁业务

                                                             

根据上述原理和操作，对本案分析陈述如下：
1．本案的收益指标

根据该项目的实际情况，本案的租赁利率为8.00265％（等额年金法），加上贸易返利100/50002＝2％或2％手续费因素，综合利率为9.36％，银行按3年基准利率（当时3年期贷款利率为5.76％，下浮5％后为5.472％）保理后，毛收益为3.888％。

2．该公司为什么选择创新租赁的表外融资方式？

首先，该公司是上市公司，对财务指标的要求很高，选择经营性租赁方式，可实现表外融资，美化该电信类公司的财务指标，降低资产负债率，提高每股收益。

3．该公司为银行黄金客户，为什么不从银行贷款而选择经营性租赁？

银行非常愿意给优质的电信类上市公司（包括航空公司、中石油、中石化、三甲医院、大型印刷机构、电力公司等）贷款，但由于银行贷款在该公司体现为负债，增加公司的负债率，再者该省级分公司借款需要得到总公司的批准，而经营性租赁不但不增加负债，而且具有增加经营业绩的功能，因此该公司选择了创新租赁的经营性租赁模式。

4．该电信公司为什么未提供保证金？

该电信集团公司的经营业绩举世皆知，现金流强，信誉好，还款好，该省级分公司在全国排第6位，因而不需要保证金。

5．对该案例的收益率的评价

该案例综合收益率在银行保理以后为3.888％,大于1.5％，属于较好的一类。

6．租赁公司为什么要对租金在银行进行保理？

众所周知，银行的资金是最富裕而成本又是最低的，租赁公司虽然资金量远小于银行，但却有银行不具有的独特功能，如表外融资、加速折旧、促进销售等功能，这样在面对一些特殊公司（如上市的电信类公司、航空公司等）的特殊需求时，银行便与租赁公司紧密的结合起来，优势互补。银行想为电信类公司贷款，但由于负债因素的限制进不来，租赁公司的独特的表外融资功能使得电信公司喜欢租赁公司，但租赁公司资金少，于是便产生了创新租赁倡导的“租赁＋银行保理”的租赁融资模式，银行购买租赁公司的租金收益权，租赁公司获得资金，在无追索的情况下，租赁公司也实现“表外融资”，改善财务报表，继续开展下一个项目，如此循环，租赁公司的资金获得倍增效应，租赁资产增大，效益也增大，最终实现银行与租赁公司，包括供货商、电信公司四赢的局面。

7、 对本案例的风险评价

由于电信行业的成长性，再加之该电信类公司的优秀性——这是该项目几乎无风险的决定性因素。银行、租赁公司，包括供货商都很看重这一点。

8、 本案例的推广价值
要求租赁公司：

（1）首先选好项目及项目公司，除电信类公司外，可考虑为航空公司、三甲医院、中石油、中石化、大型印刷机构、电力公司、金融机构、国家行政机关等。

（2）选择保理银行，一般选择股份制商业银行、外资银行及地方商业银行为佳。目前，国内的民生、中信、招行、农行等都出台了租赁保理办法或成功案例。
                                                 （2006年6月）













保理银行





制造商或供货商    





出租人/租赁公司





承租人/电信公司








PAGE  
2

